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FORM CANDIDATURA GeneRNAtion Challenge
DESCRIZIONE DEL PROGETTO/START-UP
Contesto, problema e soluzione proposta (1)
	Contesto (scientifico, tecnologico e di mercato)
(max. 1.000 caratteri)
	

	Problema (bisogno o sfida affrontata)
(max. 500 caratteri)
	

	Soluzione proposta (risposta al problema)
(max. 1.000 caratteri)
	



IL PRODOTTO (O I PRODOTTI) [SPIEGAZIONE NON SCIENTIFICA] 
Il prodotto (o i prodotti)
	Prodotto
	Patologia di riferimento
	Breve descrizione
(max. 200 caratteri)

	Prodotto 1
	
	

	Prodotto 2
	
	

	Prodotto...
	
	



Innovazione delle applicazioni rispetto ai processi, alle terapie o ai trattamenti esistenti
	Prodotto
	Innovazione di processo o terapeutica
(max. 300 caratteri)

	Prodotto 1
	

	Prodotto 2
	

	Prodotto...
	


 
IL VALORE POTENZIALE DI MERCATO
Potenziale di mercato (complessivo) 
	
	Europa
(n. pazienti)
	USA
(n. pazienti)
	Resto del mondo
(n. pazienti)

	Total Addressable Market (TAM)
	
	
	

	Serviceable Available Market (SAM)
	
	
	

	Serviceable Obtainable Market (SOM)
	
	
	



Contesto competitivo (3)
	Elenco dei principali concorrenti sul mercato o team di ricerca impegnati su medesimi target
(max. 300 caratteri)
	

	Studi in corso condotti da terze parti per le stesse malattie (indicazioni)
(max. 300 caratteri)
	

	Vantaggio competitivo del progetto proposto rispetto a eventuali concorrenti o terapie sostitutive
(max. 300 caratteri)
	

	Tempo stimato per colmare il divario competitivo 
	

	Brevetti o beni di proprietà intellettuale (PI) associati al progetto
(max. 200 caratteri)
	




Innovazione delle applicazioni rispetto ai processi, alle terapie o ai trattamenti esistenti
	Prodotto
	Breve descrizione
(max. 200 caratteri)
	Vantaggio “competitivo”
Potenziali risparmi di costi o di tempo e/o aumento previsto dell'efficacia
(max. 500 caratteri)

	Prodotto 1
	
	

	Prodotto 2
	
	

	Prodotto...
	
	


Fornire anche indicazioni di particolari elementi competitivi legati a distribuzione geografica, poli di ricerca, elementi normativi/authorities o altre ragioni che influenzano specifici mercati.

IL TEAM E LE COMPETENZE ESISTENTI
Fondatori e soci
	Nome e Cognome
	Competenze (scientifiche, operative, normative o di mercato)(1) 
(max. 100 caratteri)
	Attività svolte nel progetto/startup(2)
(max. 200 caratteri)

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


(1) Descrivere il ruolo dei fondatori e soci all'interno del progetto/start-up.
(2) Descrivere le competenze di ciascun fondatore e socio.
Team di gestione
	Nome e Cognome
	Competenze (scientifiche, operative, normative o di mercato)(3) 
(max. 100 caratteri)
	Attività svolte nel progetto/startup(4)
(max. 200 caratteri)

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


(3) Descrivere il ruolo dei membri del team di gestione all'interno del progetto/start-up.
(4) Descrivere le competenze di ciascun membro del team di gestione.

PLANNING DI BREVE TERMINE
Cronologia: attività e tappe fondamentali del progetto a breve termine (2026) [per prodotto]
	PRODOTTO 1

	Attività pianificata o WP(5)
	Tempistica prevista
(in mesi su max 18 mesi)
	Obiettivi intermedi e KPI
(max. 100 caratteri)

	TRL 01/01/2026 (Punto di partenza)
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	TRL 31/12/2026 (arrivo)
	
	




	PRODOTTO 2

	Attività pianificata o WP(8)
	Tempistica prevista
(in mesi su max 18 mesi)
	Obiettivi intermedi e KPI
(max. 100 caratteri)

	TRL 01/01/2026 (Punto di partenza)
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	TRL 31/12/2026 (arrivo)
	
	


(5) Fornire elenco cronologico delle attività pianificate o dei Work Packages (uno per ogni riga) necessari al raggiungimento degli obiettivi principali del progetto.

PLANNING DI MEDIO-LUNGO TERMINE
Timeline: tappe fondamentali del progetto a lungo termine (dal 2027 a....)
	Attività pianificata o WP(6)
	Tempistica prevista
(in anni)
	Obiettivi intermedi e KPI
(max. 100 caratteri)

	1. Da TRL 2026
	
	

	2. Proof of concept (in vitro) 
	
	

	3. Proof of concept (in vivo) 
	
	

	4. Fase pre-clinica
	
	

	5. Fasi cliniche
	
	

	6. Autorizzazione all'immissione in commercio
	
	

	7. Ingresso nel mercato
	
	


(6) L'elenco cronologico delle attività pianificate e degli step necessari allo sviluppo complessivo (uno per ogni riga) per raggiungere fase preclinica, fase clinica, marketing authorization, industrializzazione e commercializzazione.
Budget: progetto a lungo termine (compilare dalla fase in cui la start-up si trova)
	Costi previsti (7)
	PoC 
(in vitro)
	PoC 
(in vivo)
	Fase 
pre-clinica
	Fase clinica
	Marketing authorization
	Ingresso nel mercato

	INVESTIMENTI (una tantum)
	
	
	
	
	
	

	Impianti
	
	
	
	
	
	

	Attrezzature
	
	
	
	
	
	

	Altri beni strumentali
	
	
	
	
	
	

	Spese legali/di brevetto
	
	
	
	
	
	

	R&D
	
	
	
	
	
	

	Spese promozione e marketing
	
	
	
	
	
	

	Altro (specificare)
	
	
	
	
	
	

	Totale
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	COSTI operativi
	
	
	
	
	
	

	Personale
	
	
	
	
	
	

	Costi amministrativi
	
	
	
	
	
	

	Consumables
	
	
	
	
	
	

	Consulenza 
	
	
	
	
	
	

	Ricerca e Sviluppo
	
	
	
	
	
	

	Spese di compliance
	
	
	
	
	
	

	Governance
	
	
	
	
	
	

	Altro (specificare)
	
	
	
	
	
	

	Totale
	
	
	
	
	
	


(7) Fornire una ripartizione dei costi previsti, specificando le principali categorie di spesa (come il personale, l'amministrazione, la ricerca e lo sviluppo, le attrezzature, la produzione, la consulenza, i costi normativi, legali e di brevetto).
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